 Natverk,
& Q  Kunskapshojning
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forskare i Vastsverige

Innovativa losningar for
mer fornybar energi i
Vastsverige

Nu: 63 sma foretag
som medlemmar

energonetwork.se
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https://energonetwork.se/
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Program

13.00 Info om EnerGo, Belok och Bebo
13.20 Pitchar fran fyra EnerGo-bolag;
Algeno, Buddy Energy, Endre, Vyse Tech
14.20 Diskussion, fragor

Malsattning

Initiera samarbeten mellan EnerGo,
Belok och Bebo for Demoprojekt,
hallbar utveckling och t ex
energieffektivisering av fastigheter

Medfinansieras av

Europeiska unionen



Elbehovet forvantas oka i Vastsverige pa grund av elektrifiering
* Produktion och distribution av fornybar energi behover byggas ut
kraftigt

Stora mojligheter for sma och medelstora bolag
« Lang resa att testa och demonstrera nya Iésningar
« Utmanande att hitta demositer

« Behov av stod inom affarsutveckling

Behov av kompetens, natverk och finansiering

Medfinansieras av
Europeiska unionen



sch demonstrationsfasen

~

For SN

Steg 1 Forberedelser:
« Hitta test-siter och miljoer

« Hitta partners (forutom kunden)

« Utforma skraddarsydda demo-projekt

 Hitta finansieringsalternativ, bidrag och investeringar

Steg 2 Genomforande:
* Projektledning
 Ekonomi

« Upphandling

Medfinansieras av
Europeiska unionen



‘Nya losningar

A i

Kunskap om nya losningar

Okad bestallarkompetens

Input till att utveckla egen verksamhet
Starkta natverk och nya relationer

Mojlighet att bidra till hallbar utveckling

Medfinansieras av
Europeiska unionen
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Ett urval av fastighetsdgare som idag styr
fastigheter med Algeno

—_—

VASAKRONAN Stena Fastigheter
@ Sveafastigheter OBO
Hem for dig Cétbrgs
Stad
s
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Jakob.nordstrom@algeno.se
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The next
generation
energy partner.







The Energy Market Now

From predictive to expensive,
volatile, and complex.

o o @ 9 ELKRISEN

—— I da o .
Pontus Nyman g Slar elprl Sel'
NYHETER Pontus.nyman@tn e e ° na re = 2.
¢ hogt blir det kord - 53

Publicerad: 11 4o M1n2 4
WL LVLl, 153

Uppdaterad: 12 dec 2004 + 4.

21 maj 2025

Rekordhojningar av
elnatsavgifter 2025

Elnatsavgifterna hdjs i ar i snitt med cirka 11 procbent, den s
&r. Det visar Nils Holgersson-gruppens kartlr':':gg.nm?, av elr':t
elnatsbolag hajer med runt 30 procent. Undersbkr{mgen vi
bolagen: EON, Vattenfall och Ellevio, :rwcr ftandordlserude | L. -
geografiska omraden. Det gor det svart fér konsumenter e p',;z;fl,'fa""" e ————,
satts och varfér de héjs.

Buddy
Energy



A Growing Demand

The electr|C|ty demand will keep
growing for the next 20+ years

340 TWH

Sweden'’s electricity demand will double ©00060
by 2035. As electricity demand grows, so 00000
does the need for grid balancing services. S 00000
Svenska kraftnat highlights ancillary eeeee seeee
services as a critical and expanding o0060606 o06066
market — and this is where a large share S 00000 00000
of Buddy Energy’s future revenues are 00000 00000 00000
found. 0o0000 XXX X 00000

00000 00000 00000

2024 2035 2045



Customer segments

Commercial property owners are
under growing pressure

Limited expertise or Increasing pressure Investment require to  Missed opportunities
tools for energy systems  and legislation free up capital for savings & revenue

N NN N

Buddy
Energy



The solution

What Buddy Energy bring to customers

. ~  Recent case example:
Cutting costs and 3 . 30% lower peak load
emissions from day one

End-to-end CAPEX,
15-year agreements

.‘fv‘*N‘;-.—

'...

s
!

Energy transition made easy Unlocking real estate value Owning the complexity

With a shift to renewable, decentralized solutions. Turning properties into profitmaking clean energy assets. By providing end-to-end ownership and expertise.

Buddy
Energy



The solution

Our software unlocks long-term value

One space for all energy management

From scattered to centralized: all your energy data in one place.

Bjérklundabacken

Actionable Insights >

82 kW
Starsta effekttoppskapning hande ju

23.7 ton CO, 43 kWh [ m2
Sparat sedan start

Transforming fragmented data into a real-time recommendations, property oL
= 40000 kr

owners can lower costs, avoid peak loads, and maximize usage. | Totaa ke mesisende i

. 60 000 kr/ar
Hiliidl

Driftkostnadsbesparing

Scalable & Future-Proof

Continuously learns from a growing dataset, with Al-driven intelligence to

adapt over time - becoming more powerful with every connected building.
Buddy Energy Hub, Dashboard overview

Buddy
Energy



Case study

Halvorsang

Gothenburg, Hisingen

59,5% external
energy demand
reduction

20 ton
CO: savings

10.6 mSEK

Payoff time 7 years

-

Agreement length 12 years i s i . % %




Investment opportunity: Scaling impact

From one building to entire
communities ~

Stage 3
o Unlock local synergies

Stage 2
Connect buildings

Stage 1

Optimize facility

By linking multiple properties, we create a On-site hydrogen production powers

stations, ports, and heavy transport. The
With solar, storage, smart controls, and EV charging. Our software balances data platform integrates new assets

EV integration we cut peaks and costs. supply and demand across sites, seamlessly with existing systems and
Our software gathers and visualizes all reducing connection needs and cutting markets, opening new revenue streams

local grid with shared solar, storage, and

data, enabling real-time optimization. costs significantly. and supporting zero-emission growth

Buddy
Energy



Bringing
unique
expertise

Buddy Energy possesses unique sector knowledge together
with its owners, providing valuable insights and a competitive
edge in the industry.

Together we strengthen Sweden'’s energy system by
contributing to a more stable and balanced electricity grid.

Vectura >

Buddy
Energy



- ‘ L Oy Contact: "#=%
cemmm> —ae, Per-HenrikPersson, CEO Buddy E
| -~ +4670572 1072
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| takt med att varlden
blir elektrifierad,

Vilket staller helt nya krav pa vara energisystem

De senaste 40 aren

Okad komplexitet Okade kostnader Minskad natkapacitet




3 Utmaningar



Dimensionering av natanslutning vid Fastighetsutveckling

Problem
Hoga anslutningsavgifter och tranga elnat gor elkapacitet till en affarskritisk flaskhals.
Fastighetsbolag betalar mer an nodvandigt for sakringsstorlek, samtidigt som tillgangen pa effekt kan begransa eller
forsena nybyggnation och utvecklingsprojekt.

Resultat: Minskad natanslutningskostnad

v | Miljonbesparingar vid anslutning.

Ratt dimensionerad sakringsstorlek baserad pa verkligt effektbehov, inte
overdimensionerade antaganden, sanker anslutningsavgifter och frigor
kapital redan i tidiga skeden.

v | Hogre sannolikhet for natgodkannande och genomforande.
Lagre och mer realistiska effektansprak okar chansen till bifalli ett trangt
elnat och minskar risken for forseningar eller stopp i utvecklingsprojekt.

v | Strategisk kontroll 6ver effekt, data och framtida risker.

Full radighet 6ver effektdata och beslut ger battre planering, lagre
framtida natkostnader och minskat behov av kostsam natutbyggnad, TRADITIONELLA
bade for fastigheten och regionen. METODER




| cnare
Optimering av energisystemet

Problem
Fastighetsbolag saknar verktyg och metoder for att 6ka lonsamhet, minska risken och forsta systempaverkan av solceller,
batterier och styrning.

Resultat: Okat hallbarhetsfokus och okat driftsnetto (gréna lan)

v | Tryggainvesteringsbeslut i ett nytt tariff-landskap.

Scenarioanalys ger tydlig bild av lonsamhet, risk och framtida kostnader
for solceller, batterier och styrning, innan investeringar genomfors.

v | Lagre effekttoppar och direkt forbattrat driftnetto.
Datadriven optimering gor det mojligt att systematiskt kapa effekttoppar,
sanka effekttariffer och minska lopande energikostnader i hela bestandet.

v | Hogre systemnytta utan att kompromissa med affaren.
Fastighetsbestandet utnyttjar energisystemet effektivare, framjar
elektrifieringen och forbattrar klimatpaverkan, samtidigt som ekonomin
starks.

endre
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Effektkartor — Battre overblick for ratt insatser

Problem

Fastighetsbolag saknar overblick over vilka fastigheter som har effektoverskott och vilka som ligger nara maxgransen,
och hur effekttariffer forandrar kostnadsbilden jamfort med tidigare.

Resultat: Kapade effekttoppar (okat driftsnetto)

v | Full kontroll over effektldgeti hela bestandet.
En samlad effektkarta visar var det finns effektoverskott, var marginalerna
ar sma och var riskerna uppstar, i realtid och per fastighet.

v | Klar kostnadsbild i ett nytt effekttariff-landskap.
Tydlig jamforelse mellan historiska kostnader och framtida effekttariffer per
natomrade gor det mojligt att forsta var kostnaderna 6kar, och varfor.

v | Battre beslut som frigor virde i befintliga tillgangar.
Effektoverblicken mojliggor ratt prioritering av investeringar,
laddinfrastruktur och optimeringsatgarder, samt oppnar for nya intakter
utan att bygga nytt.

endre



Endre for Fastighetsutveckling

 ~ B

Peak Power
520 kwh/h

Project Editor: New Project 3 € Bock o Prevecs

Select Project Location

Wosrty Load Profile

B i i a0 e 0 28 B b b

sl ot Bejaction

\
\
s )
s g . . . . . . . . . .
wrtan

Vad ar Endre?

Losning. Mjukvara for att realisera besparingar, analyser och oversyn av
era effektbehov och kostnader.

Al stod. Endre anvander fysikinformerad generativ Al for att
maximera nytta och automatisering samtidigt som vi bibehaller
transparens for anvandaren.

Datadrivet. Endre bygger pa 0ppna och kommersiella dataset som
tillsammans med din egen data majliggor ny analysférmaga.

Konsultstod. Vissa projekt ar komplexa och det behovs extra stod av
manskliga resurser. Endre erbjuder utover sin molntjanst aven
konsultresurser.

endre



Kontakt

Tack!

Kontaktuppgifter

Amrish Kubavat, Senior Affarsutvecklare
Mail: Amrish.kubavat@endre.tech

Tele: 0723 38 05 05

Elias Hartvigsson, CTO
Mail: elias@endre.tech
Tele: 073919 02 50

endre
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JrVyse tech

Reinventing Water Heating - Bringing Instant Comfort To Everyone




We enable sustainable behavior
change

by eliminating waste within water heating

JrVyse tech






* Building with 60 taps, Based on data provided by Chalmers Industriteknik as part of a commissioned assignment.




oo 22700 SEK oo

Q\ 253 meters of warm water piping

9060 kWh loss due to piping

\

/
\
AN

6040 kWh loss due to idle heating

——— > 251 900 litres waste of freshwater

* Building with 60 taps, Based on data provided by Chalmers Industriteknik as part of a commissioned assignment.
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0 meters of warm water piping

0 kWh loss due to piping

0 kWh loss due to idle heating

0 litres waste of freshwater

* Building with 60 taps, Based on data provided by Chalmers Industriteknik as part of a commissioned assignment.




Our solution

Smart & Compact Design

Using complex geometry and a network of small water channels, the design creates an
increased surface area and turbulence, resulting in superior heating performance.

Shrinking the heating unit to save space without compromising efficiency.

Enabling sustainable consumption

Using nozzles that delivers a high-pressure spray we can mimic the feel of high flow while using
less water.

Optimized for 2 liters per minute with increased user experience, enabled by the point-of-use
heating.

Encouraging sustainable habits by reducing water and energy demand.

Customizable for seamless integration

Customizable design for any application - Enabled by additive manufacturing.
Can be installed at the point of use for optimal savings and easily integrated.
Dynamic load balancing enabled by loT.

Reporting enabled by loT.

SVyse tech



Business model

Phase 1:
Phase 2:
Market entry & 828 C al P " _ B2B OEM/Collaborations with Faucet & VVS
ommercial Property owners Scaling e

Pilots
2027-Onward

2025-2027

=cve (] G

= Example qns rohe
Example costumers -I CASTELLUM R AT g

HSB GROHE NIBE

=
%NG ?‘\Sznska \’ ﬁﬁ:

High pressure to meet sustainability Need to meet growing sustainability
goals. demands and regulations.

Painpoints and Subject to the EU Corporate Painpoints and Differentiation through innovation and

possibilities Sustainability Reporting Directive. possibilities smart features.
Buildings with long pipe runs and high Access to large existing customer

hot-water usage. networks.

BAL
DER €

SVyse tech



Pilot Installation 1/12-25

Detta ar en produkt JTVysilffmm»

som varmer \::tten eysatech | Fajjass P Linkedin =
resursnd

SVyse tech



Pilot Installation 1/12-25

Hot water curve: now Centralized quick

Users rarely reach comfort - still wasting energy Centralized slow
Centralized variability

Vyse tech

Comfort zone

SVyse tech



Pilot Installation 1/12-25

Savings & comfort Centralized
For 10s typical use vysetech [

71% less ~50-90% less 97% with Vyse
0.65 liter saved ~10 watts saved Only half in original

Water (5.5 - 1.6) Energy including losses

Users reaching comfort

SVyse tech



Pilot Installations
What's next?

We are looking for new partners for pilot and validation projects:

Do you think this sounds interesting?
Do you want to be able to measure your consumptions?

Do your organization want to save water, energy and money?

Install 1 or several heaters and help us validate and scale this solution.

Contact me to start a conversation:

Johannes@vyse.se

SVyse tech



JrVyse tech

Help us tackle one of the building sectors
last remaining energy wasters!

SVyse tech



Future key hires

Electronics Engineer
Thermal Systems Engineer
Scale sales team

Scale production team

Network Connections

Chalmers Ventures

Johannes Fagerstrom Simon Jerklind Dybeck Produktionsanglar
CEO & Co-founder CTO & Co-founder Camz, Chalmers
« B.Sc. Industrial Engineering & « B.Sc. & M.Sc. Industrial design WIN Water

Management ey Chalmers Rheology lab
. ' i « Additive manufacturing expert &Y
M.Sc. Entrepreneurship & Business & €Xp Stena Center

Design
Leads technical development, product RISE

Leads business strategy, partnerships, architecture, and R&D strategy.
and financing.

SVyse tech



Market

Total Addressable Market
The total European water heating market

TAM 271 BSEK Serviceable Addressable Market
165,000,000 faucets The number of faucets installed per year
in our target segments and markets
multiplied with our probable sales price.

Serviceable Obtainable Market

The number of faucets we are likely to
SAM 3.5 BSEK sell 2030 based on current traction and
2,723,000 faucets faucet installations per year in our target

segments and markets multiplied with
our probable sales price.

--------------------------------------------

SOM 128 MSEK
87,500 faucets

COGS Price to costumer
M 708 SEK per unit 5500 SEK per Unit

--------------------------------------------




	Bild 1
	Bild 2
	Bild 3: Varför EnerGo?
	Bild 4: För SMF – Stöd i test och demonstrationsfasen 
	Bild 5: För behovsägare – Nya lösningar
	Bild 6
	Bild 7: Utvärderingsenkät – Stort TACK för ert deltagande!   Tillsammans utvecklar vi innovationer inom förnyelsebar energi i Västsverige! 
	Algeno - intro - 2026.pdf
	Slide 1
	Slide 2: VÄRMESTYRNING MED AI
	Slide 4: Ett urval av fastighetsägare som idag styr fastigheter med Algeno 
	Slide 5

	260114 - Buddy Energy - Energo.pdf
	Bild 1
	Bild 2
	Bild 3
	Bild 4
	Bild 5
	Bild 6
	Bild 7
	Bild 8
	Bild 9
	Bild 10
	Bild 11

	Endre presentation belok_bebo 2026-13-14.pdf
	Bild 1
	Bild 2: I takt med att världen blir elektrifierad, förändras samhället
	Bild 3
	Bild 4
	Bild 5
	Bild 6
	Bild 7: Endre för fastighetsutveckling
	Bild 8: Tack!

	Vyse Tech Energo pitch 20260114.pdf
	Default Section
	Bild 1
	Bild 2
	Bild 3
	Bild 4
	Bild 5
	Bild 6
	Bild 7
	Bild 8
	Bild 9
	Bild 10
	Bild 11
	Bild 12
	Bild 13

	Appendix
	Bild 14
	Bild 15



